Komercjalizacja wynikow prac badawczych

Dobra intelektualne bedace wynikiem prac badawczych to coraz czesciej przedmiot obrotu. Na ich
wdrozeniu twérca (zespo6t twércodw) moze zarobi¢ czesto bardzo duze pienigdze rozwijajac sie przy tym
naukowo w wybranej jednostce badawczej. Komercjalizacja wynikdw badan wymaga jednak pewnego
przygotowania i zaplanowania sekwencji prac rozwojowych.

W skutecznym planowaniu wdrozenia pracownikom naukowym pomoze specjalny, trzydniowy warsztat
szkoleniowy z praktycznymi przyktadami i rozwigzaniami specjalnie dostosowanymi do potrzeb jego
uczestnikdow. Podczas warsztatu uczestnicy bedg mieli okazje pozna¢ praktyczne mozliwosci
zaadoptowania dobrych amerykanskich i europejskich wzorcow do polskich warunkéw, najbardziej
skuteczne procedury zastosowane na polskich uczelniach oraz praktyczne rozwigzania procesu
komercjalizacji w zwigzku z obecnymi zmianami ustawowymi (zwtaszcza ustawy Prawo o szkolnictwie
wyzszym).

Celem jest przekazanie praktycznej wiedzy w zakresie zarzagdzania dobrem intelektualnym — poczawszy
od jego wytworzenia i weryfikacji np. w formie prototypu, okreslenia monopolu prawnego (np.
zgtoszenia patentowego), poprzez wykonanie niezbednych prac rozwojowych i okreslenia modelu
biznesowego do wyceny dobra oraz realizacji okreslonej sciezki komercjalizacji.

Trzydniowe szkolenie dostarczy uczestnikom nie tylko wiedze, ale umiejetnosci praktyczne zwigzane z
projektowaniem i weryfikacjg prototypdw w oparciu o najnowsze metodyki tj. wspdttworzenie wartosci
(value co-creation). myslenie projektujgce (design thinking) oraz szybkie prototypowanie (rapid
prototyping). Wykorzystane zostang rowniez najbardziej popularne schematy modelowania tj.: business
model canvas oraz schemat projektowania sciezki klienta (customer journey canvas).
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opartych na nowatorskich technologiach.
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